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Opinion

Objetivo: generar confianza

VISION PERSONAL

Eduardo Gémez Bernat

uando me presentaron

por primera vez los pla-

nes de lo que seria el
Spain Investors Day (SID), me
parecio no sdlo unaidea excelen-
te sino sobre todo una idea nece-
saria. Se trata de un encuentro
entre relevantes inversores na-
cionales e internacionales y las
compaiiias del Tbex 35 que se ce-
lebra el 11 y 12 de enero en Ma-
drid y dénde nuestras empresas
tienen la oportunidad de demos-
trar su buen hacer. Como dice
Blas Calzada, Presidente del
Consejo Rector del SID, es una
ocasion tnica para impulsar in-
ternacionalmente la imagen de
las empresas espafolas. Es por
ello que, en Grant Thornton,
apostamos por el evento desde el
principio y seguimos acompa-
fiandolo en ésta su segunda edi-
cion.

Sabemos que las empresas se
han visto abocadas a luchar en
una guerra con dos frentes. A la
crisis economica se le ha sumado
el frente de la crisis de confianza,
que se ha extendido desde el sur
de Europa hasta toda la zona Eu-
ro. Es en esta lucha paralela y
compleja en la que resultan im-
prescindibles proyectos como el
SID, que serd un arma mas para
contribuir a disipar la niebla de
desconfianza que, justa o injusta-
mente, ha envuelto la imagen ex-
terna de nuestro pais. Las com-
paiiias espafiolas presentes en el
acontecimiento nos recuerdan,
en esta época tan proclive al pesi-
Mismo, que nuestro pais, sus em-
presas y sus profesionales, valen
la penay pueden despertar el in-
terés en todo el mundo. Al en-
cuentro personal entre las mas
capaces empresas espafiolas ylos
inversores, se suma la oportuni-
dad del nuevo gobierno para que
sus figuras mas relevantes expli-
quen el programa economico ala
comunidad inversora.

Superar las dificultades

La lucha por recuperar la con-
fianza es el principal motivo de
nuestro convencido apoyo al
Spain Investors Day. Nosotros,
como auditores y asesores finan-
cieros y fiscales, nos dedicamos a
acompafiar a las empresas en sus
procesos de crecimiento e inter-
nacionalizacion, a ayudarlas a su-
perar las dificultades y a generar
laconfianza que les exigen las en-
tidades de crédito, los inversores
yelresto de stakeholders.

Desde nuestra posicion privi-
legiada junto a las empresas, he-
mos podido comprobar la fuerte
yatrevida apuesta que ha realiza-
do una buena parte del empresa-
riado por buscar nuevos merca-
dos que compensen la debilidad
de la demanda en Espafia. Las
grandes empresas espaiiolas jue-
gan un papel esencial alahorade
reforzar la internacionalizacién

de nuestro tejido economico, ya
que son la punta de lanza que fa-
cilita el camino a compaiiias mas
pequeiias, aunque igualmente in-
novadoras, que llegan detras.
Ahora que la atonia europea
amenaza las exportaciones a
nuestros vecinos, destinatarios
por excelencia de nuestros bie-
nes y servicios, habra que redo-
blar esfuerzos v aprovechar la
crisis para seguir la estela de las
empresas que han ampliado sus
horizontes y han puesto su huella
en paises mds arriesgados, pero
también mis prometedores. El
impulso en la internacionaliza-
cion de la empresa espafiola es
una clara prueba de que las crisis
traen oportunidades enredadas
enlamadeja.

Y también sabemos que lo pri-
mero que hace cualquier inver-
sor antes de invertir en una em-
presa es revisar exhaustivamente
sus estados financieros. Como
auditores, nuestro papel es apor-
tar confianza respaldando con ri-
gor e independencia la informa-
cion financiera que proporcio-
nan las empresas. Pero en estos
momentos queremos ademas
contribuir, en la medida de nues-
tras fuerzas, en cualquier iniciati-
va dirigida a reforzar una con-
flanza que no sdlo se basaen esta-
dos financieros, sino que esta
condicionada por complejos me-
canismos politicos, econdmicos y
psicologicos que se entrelazan

Las grandes empresas
juegan un papel
esencial para reforzar
la internacionalizacién

entre si y resultan muy dificiles
de manejar.

Es en este contexto econdmico,
pero también humano, donde el
trato personal y directo que posi-
bilita el SID adquiere una impor-
tancia fundamental a la hora de
conseguir la confianza del inver-
sor. Los cientos de entrevistas
personales y los contactos forma-
les e informales que constituyen
el principal valor del SID son una
excelente oportunidad de expli-
car los planes en primera persona.

Estoy seguro de que durante
los dos dias del STD se produci-
rdn conversaciones importantes
y beneficiosas para nuestras em-
presas y por tanto para la econo-
mia espafiola. Pero también es-
pero que una vez acabado el
evento los inversores vuelvan a
sus paises con una impresion
mas luminosa de nuestra marca-
pais. Al finy al cabo se trata de ex-
plicar la realidad de nuestras
grandes empresas. Y esa reali-
dad, a menudo brillante, es mu-
cho mas dificil de apreciar cuan-
do se pierde entre el espesor de la
desconfianza.

Este pais y nuestras empresas
tienen la suficiente fuerza v ta-
lento para plantarle cara a la cri-
sis, todo pasa porque nos lo crea-
mos y lo sepamos transmitir. EI
SID sinduda ayudaraaello.

Presidente de Grant Thornton
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