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El Ejército busca acuerdos por seis afios

Defensa ultima el nuevo
marco para la compra de
blindados 4x4 y camiones

Defensa ultima sendos
acuerdos marco gue
permitan la contratacion
de un nuevo medelo de
blindado ligero y de ca-

- miohes todoterrenc de
hasta 15 toneladas. El
Ejército quiere que su vi-
gencia sea de seis anos.

Javier L. NoRIEGA Madrid

a Secretaria de Estado
L de Defensa ya tiene
sobre la mesa Ias pro-
puestas para sacar adelante
dos acuerdos marco para el
suministro a las Foerzas Ar-
madas de un nuevo modelo
de blindado ligero 4x4 v de
camiones logisticos todote-
rreno de hasta 15 toneladas.
La aprobaci6én de estos
acuerdos depende ya, (inica-
mente, del visto bueno de De-
fensa, después del trabajo li-
derado en los tltimos meses
tanto por la Direccion Gene-

ral de Armamento y Material
(DGAM) como por &] Ejército
de Tierra, explicaron fuentes
conocedoras del proceso.

La DGAM y las Fuerzas Ar-
madas son partidarias de
que los acuerdos se aprueben
cuanto antes, con indepen-
dencia de que se celebren elec-
ciones generales y se produz-
ca un cambio de Gobierno,
segiin las fuentes consultadas.

A su juicio, los acuerdos rio
suponen un compromisec ce-
rrado de compra y lo (inico
que establecen son las nece-

sidades de movilidad que tie--

nen las Fuerzas Armadas y el
tipo de vehiculos que podrian
cubrirlas. Desde el Ministerio
de Defensa no respondieron

a la solicitud de informacién =

sobre este asunto por parte de
este diario.

Tl objetivo de estos acuer-
dos -marco es introducir
mayor racionalidad en la ad-
quisicién de vehiculos mili-
tares v asegurar la linea de

mantenimiento con unos pla-
70s de contratacion amplios.

En principio, segin las
fuentes citadas, los respon-
sables militares son partida-
rios de que la vigencia mini-
ma de los acuerdos sea de seis
anos. No obstante, Defensa
puede optar por rebajar el pe-
riodo a cinco ¢ cuatro afios.

Mais de 600 vehicuios
En el caso de los blindados
4x4, €l objetivo es encontrar
un sustituto a los Vamtac que
se enicuentran en servicio en
la actualidad (también en el
despliegue en Afganistin).
Desde 1999 se han comprado
unas 1.500 unidades de este
modelo. La adquisicién més
reciente fue aprobada a fina-
les de septiembre: 45 nuevos
blindados per unos 11 millo-
nes de euros que se reparti-
ran entre la Legion y la Bri-
gada Paracaidista. :

En el Ejército consideran
que, con estas cifras, solo tie-

nen cubiertas un tercio de sus
necesidades. El objetivo con
el acuerdo marco seria, al
menos, no perder este nivel.
Esto exigiria la compra de
unas 100 unidades del nuevo
vehiculo cada afio. Armada y
Ejército del Aire también ne-
cesitaran algunas unidades.
Por este proceso se han in-
teresado empresas como. Uro-

Constantino Méndez, secretario de Estado de Defensa. EfE

vesa (fabricante del Vamtac),
Iveco, Santa Barbara, Thales,
Qatripole y Renault-Tturri.
En €] caso de los camiones,
el acuerdo marco prevé con-
iratar el suministro y fabri-
cacion de los vehiculos en tres
categorias: 4-6 toneladas, 10
toneladas y 15 toneladas.
Aqui han mostrado interés
Iveco, Renanlt-Tturri o MAN.

Grant Thornton
reelige en
Espanaasu
presidente y al
director general
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Grant Thornton ha reelegido
a Edvardo Gémez como pre-
sidente y a José Maria Fer-
nindez como director gene-
ral en Espafia. La reeleccién
es por un periodo de cuairo
afios y se ha hecho efectiva
desde el pasado 1 de sep-
iiembre, fecha de comienzo
del ejercicio para la firma.

El naevo mandate de los
dos directivos se centrari en
el crecimiento de la organi-
zaciom, basado en dos pilares.
Por un lado, el reforzamien- -
to de la posicién entre em-
presas innovadoras ¥ com-
pafias cofizadas y, por otro,
en la atraccién y motivacion
del talento.

Lafirma sefiala, en un co-
municado, que no descarta
fusiones y adquisiciones que
“le permitan acelerar un
crecimiento que ha de cum-
plir el requisito de ser ren-
table”. Grant Thornton esta
presente en mas de 100 pai-
ses. En el caso concreto de
Espaiia, la sociedad de ser-
vicios profesionales dispone
de 10 oficinas.
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CALIDAD RENAULT. CALIDAD QUE SE DISFRUTA.

*Descuento aplicable sobre ef PVP recomengagio, impuestos y transporte incluidos. Valido para pariiculares y autonomos que entreguen un automavit de cualguier marca de més de 10 afios a cambio del Renault nuevo adguirido.
Vélido por }a compra de un vehiculo turismo de fa gama Renault, excepto Twingo y Modus. No compattile con otra oferta o promocion. (ferta valida hasta el 31/10/2011. **Seguro a todo rissgo gratuito durante los 2 primeros
aitos con franquicia de 300€ para mayores de 30 afios y 6004 para fitulares de 30 afies 0 menores, con 1a compaiiia MAPFRE aplicable a particulares y suténomes que adquieran un turismo
Renault y o financien con la oferta Multiestreno de RCl Bangue S.A. Sucursal en Espafia. Seguro regalado por RECSA. Vilida hasta ef 31/10/11. incompatible con otras acciones financieras.
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