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Bruno Comellas + Director general de Acadomia

“Nuestro caballodebatalla

es la economia sumergida”

RAMGN ROCA
rroca@neg-ocio.com

Darclases particularesadomici-
lio.Esteeselobjetode Acadomia,
unaempresa creada en Francia
enladécadadelosnoventayque
aterrizdenEspafiaenla primave-
rade2004 delamanode Bruno
Comellas, director general, jun-
toalpresidenteycofundadorde
la firma Thierry Romero. En es-
tos cuatro afigs que lleva Acado-
miaen Espafia, la compariiaha
podido establecerse practica-
mente en todo el territorio. Tie-
neuntotal de45agencias,delas
cuales ocho son propiasyel res-
to, franquicias.Cuentaconunto-
talde6.000profesoresentodoel
pais que dan clases a domicilio
sobre todoa estudiantes de ESO
yBachiller (70% del negocio), de
Educacion Primaria, universi-
tarios y profesionales. “Noso-
tros no solo prestamos servicio
altos malos alumnos, de hecho
hay muybuenos alumnos que
quieren estar mejor preparados
para un mundo tan competiti-
VoY nos contratan”, aclard Bru-
noComellas.

Segrin el director general de
Acadomia, e plan de expansion
de la compafiia sigue active
aunque “la expansién esta fre-
nada por [a famosa crisis. Esta-
mos empefiados en seguir cre-

Lacrisis duraramassino

ciendoysino es porlaviadelas
franquicias sera por la de las
agencias propias, como ya he-
mos hecho con ocho de ellas”,
asegurd. Para Comellas, Acado-
mia es una de las pocas empre-
sas pequefias que puede afron-
tar bien la crisis. “Es un produc-
to que sobrevive muy bien las
crisis. Nosotros hernos termi-
nado el efercicio anterior con
un crecimiento del 25%, yen fo
.que va de principio de curso
(desde septiembre) llevamos
uncrecimiento del10%, justo en
unos meses en los que todavia
no hanllegado las primeras no-
tas a los alumnos, son meses
malos para nosotros”, afirmé el
director general de Acadomia.
Pero la crisis no es ¢l gran
competidor de empresas que
prestan servicios a domicilio.
“Nuestro competidor a dia de
hoy es la economia sumergida.
- Nuestro gran caballo de batalla
es contra el dinero negro”, sen-
tencidé Comellas. Para poder
erradicar todo el gran flujo de
dinero negro que existe con las
clases particulares, Acadomia,
en boca de su director general,
apuesta porque el cliente se be-
neficie de una desgravacion fis-
cal para cualquier tipo de servi-
cio que le brinda un personal
profesional a domicilio o en su

a

lugar de trabajo. Al igual que
ocurre en Francia donde se lle-
garon a crear medio millon de
empleos, Comellas cree que es-
ta medida es “muy importante
para las personas dependien-
tes, profesores a domicilio, las
mujeres de la limpieza. Se trata
de una ayuda enorme, tanto
para el profesional que se des-
plaza, que tiene una némina,

se gestiona bien la empresa

Recesion
La firma Audihispana
Grant Thornton da 10 con-
sejos para no acrecentar
atin mas la mala situacion

“Si las empresas no se someten
aunadisciplina férrea en su ges-
tidn, lacrisis financieraeinmobi-
liaria producira un efecto domi-
néqueagudizarayprolongarala
recesionenlaqueestamosinmer-
sos”,asegura fosé Maria Fernan-
dez Ulloa, Socio Director General
de Audihispana Grant Thornton.

La firma de servicios profesio-
nales ha querido dar un paso
adelante e intentar ayudar a las

empresas a que lleven mejor la
actual situacion econdmica. Pa-
raello, ha publicado una guia ra-
pida en la que da diez consejos
para unabuena gestion delaem-
presa en momentos de crisis.
“La recesion sera una dura
prueba para la gestion de las em-
presas y, si bien el primer objeti-
vo es sobrevivir, las compariias
con liquidez, buen posiciona-
miento de mercado y bien dirigi-
das podrian salirreforzadas dela
crisis”, asegura Ferndndez Ulloa.
Segiin la firma, los directivos
deberan centrarse en la gestion
de la tesoreria y en la genera-
cion de flujos de caja. Ademas,
la guia recomienda hacer una

completa revision de todos los
costes y gastos en términos de
su valor para el negocio y estar
especialmente atento a impues-
tosy personal.

Los diez consejos son: controle
la liquidez, acérquese a su ban-
co, sea implacable controlando
costes, revise su estrategia, ges-
tione mejor los impuestos, revi-
se los planes de inversion, esté
atento a las ocasiones de com-
pra, relacione retribuciones yre-
sultados, consiga el tamafio ade-
cuado y mire hacia otros merca-
dos. "Esperar que el tiempo re-
suelva los problemas por si sélo
esuna postura que puede costar
cara”, aseguro. < REDACCION

Comellas quiere acabar con el dinero negro. psantamaria

tiene un estatuto, que tene un
empleo, que goza de seguridad
social, goza de jubilacién, co-
mo para el Estado ya que se
crea ernpleo. Ademas, éste con-
sigue recaudar, y también es
bueno para el consumidor fi-
nal, [a familia, que le cuesta la
mitad porque se desgrava el
50% del importe del servicio a
domicilio”. 4

José Maria Alonso y Miguel Gordillo. mmoLinares
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El bufete Garrigues
abre oficina enTanger

Estrategia

La firmaamplia su presen-
cia en Marruecos después
de supresenciaenlia
ciudad de Casablanca

REDACCION
profesionales@neg-ocio.com

El despacho de abogados espa-
ol Garrigues ha anunciado me-
diante un comunicado de pren-
sa la préxima apertura de una
oficina en la ciudad marroqui
deTanger.

La firma asegura que “lardpida
expansién del norte de Marrue-
cosyel crecimiento que ha expe-
rimentado el despacho desde
que inauguro su sede de Casa-
blanca, a finalesde 2005, han he-
cho necesaria una presencia per-
manente en Tanger”.

La Plaza de Francia es el lugar
escogido por Garrigues para ins-
talar su nueva oficina que estara
operativa a partir del préximo
mes de enero de 2009.

Con la apertura de esta sede, el
equipo de Garrigues Maroc esta-

| raformado por dieciocho perso-

nas. Las labores de coordinacién
recaeran en el socio José Ignacio
Garcia Muniozguren.

El equipo que dirigird Garcia

José M Ferndndez Ulloa.

Colegiado de Honor
IsidoroAlvarez,
premiado por los
Economistas

B Elpresidente deEl CorteIn-
glésyeconomista, Isidoro Alva-
rez Alvarez, ha sido distingui-
doColegiadode Honor porla
Juntade Gobierno del Colegio
de Economistas de Madrid, por
tratarse de una personalidad
relevante de nuestra sociedad
que ha prestado un servicios de
granimportanciaal paisyala
profesién de economistay su fi-
delidad al Colegio, enel quelle-
va colegiadoyamas de cincuen-
ta afios. 4 REDACCION

Muniozguren estard formado
por profesionales marroquies
que cuentan con una larga ex-

‘periencia.

Entre los clientes que Garri-
gues tiene en Marruecos hay em-
presas espafiolas con intereses
en el pais vecino, sociedades ma-
rroquies y de terceros paises, asi
como la propia Administracién-

. marroqui.

“Garrigues se instal6 en Casa-
blanca con vocacion de conver-
tirse en un despacho lider en
Marruecos, objetivo que he-
mos conseguido en apenas tres
afnos. Ahora, con la apertura de
Tanger, reforzamos la apuesta
que Garrigues ha hecho por es-
te pais”, explica José Ignacio
Garcia Muniozguren.

Ya hace mas de un afio -ver NE-
GOCIO 17 de julio de 2007+, 1a fir-
ma tenia clara la intencién de
abrir en la ciudad marroqui.
“Asesoramos a grandes empre-
sas del Ibex 35 con negocios en
Marruecos. Estamos pensando
en abrir en TAnger, una posibili-
dad que nos parece buena ya
que nos e cubre sélo desde Casa-
blanca”, decia José Maria Alonso,
socio director del bufete. Al final,
laidea ha tardadomasdeun afio
en hacerse realidad. <

Aprop

El peritaje industrial
eintelectual ya tiene
asociacion

W Los peritosjudiciales han sido

| losimpulsores delaprimera

Asociacién Nacional de Peritos
enPropiedad Intelectuale In-
dustrial (Aprop). Estaasociacién
esunaentidad sindnimo delu-
crodestinada principalmentea
promovery defenderlosdebe-
resyderechos delos profesiona-
lesquegjercen en dicho campo
deactuacion. Ademas, preten-
deconvertirse enunaentidad de
apoyoalasnecesidadesde Juzga-
dosyTribunales. <+ REDACCION



